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TECNICO EM TRANSAGOES IMOBILIARIAS
CONCOMITANTE E SUBSEQUENTE

Apresentacdo

A expansao imobiliaria em Santa Catarina € um fenbmeno que vem se consolidando
nos ultimos anos, com o aumento da populagdo, do nimero de imdveis e do valor venal.

Esse contexto de expansdo imobiliaria gera uma demanda crescente por
profissionais técnicos em transacbes imobiliarias. Os corretores de imdveis sao
responsaveis por intermediar a compra e venda de imoveis, assessorando clientes e
orientando-os sobre os aspectos juridicos, financeiros e técnicos da transagao. Eles também
sd0 responsaveis por registrar os iméveis em cartério e organizar a documentagao
necessaria para financiamentos e outras transacgoes.

O Curso Técnico em Transacgdes Imobiliarias € uma importante medida para suprir a
demanda por profissionais qualificados e contribuir para a profissionalizacao e qualificacao
da mao de obra no setor imobiliario, atraindo novos profissionais para o setor, promovendo o
desenvolvimento econémico do Estado.

Diante disso, a oferta do curso é justificado por outros fatores, como:

° O aumento da complexidade das transagdes imobiliarias, que exigem conhecimentos
técnicos especificos;

° A necessidade de profissionalizar o setor imobiliario, que tem sido marcado por
casos de irregularidades;

° A importancia do setor imobiliario para a economia de Santa Catarina, que € um dos
Estados com maior crescimento econémico do pais.

Constitui uma oportunidade de empregabilidade e crescimento profissional, pois o
curso oferece uma formacéo qualificada e atualizada, preparando os alunos para atuarem
no mercado imobiliario com competitividade.

Ao considerar o numero de imobiliarias em Santa Catarina, que ¢é de
aproximadamente 10 mil, é possivel estimar que o setor emprega cerca de 50 mil corretores
de imoveis. No entanto, esse numero ndo é exato, uma vez que existem corretores
autbnomos e que trabalham em pequenas imobiliarias que n&o sio cadastradas no

Conselho Regional de Corretores de Iméveis (CRECI).
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Os profissionais técnicos em Transacbes Imobiliarias além de trabalhar como
corretores podem atuar em outras empresas do setor imobiliario, como empresas de
construcao civil, urbanizadoras, loteadoras, incorporadoras, agéncias financeiras etc.

A possibilidade de empreender e abrir seu proprio negoécio também € uma opgéao
para profissionais técnicos em Transacgbes Imobiliarias e 0 mercado de trabalho é amplo e

promissor.

| - Identificacao do Curso

Habilitacao Profissional Técnico em Transagodes Imobiliarias
Eixo Tecnolégico Gestao e Negdcios

Forma de Oferta Concomitante e Subsequente

Turno de Oferta Diurno e Noturno

Modalidade Presencial

Carga Horaria Total de Estagio 160 horas

Carga Horaria Total 960 horas

Il - Objetivos do Curso

Objetivo Geral:

Oferecer um Curso Técnico em Transacbes Imobiliarias consolidado nos principios
epistemoldgicos, metodoldgicos e profissionalizantes como forma de garantir a abrangéncia
dos aspectos humanisticos, cientificos, técnicos e critico-reflexivos, que permitam, ao final
do curso, a formacdo de um profissional responsavel por prestar auxilio a clientes
interessados em comprar, vender ou alugar iméveis, estando apto a dar consultoria para

negociagdes imobiliarias em geral
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Objetivos Especificos:

Desenvolver as capacidades relacionadas ao perfil profissional, de forma que o egresso
esteja habilitado a realizar atividades de intermediagdo na compra, venda, permuta e
locacao de imdveis, sejam terrenos ou edificagcbes, observando a legislacao profissional e do

setor, diretrizes de conduta e normas de saude e seguranca do trabalho.

Ill - Perfil Profissional de Conclusio

Alinhado ao estabelecido no Catalogo Nacional de Cursos Técnicos, do Ministério da
Educagao (CNCT), o Técnico em Transacgdes Imobiliarias sera habilitado para:

° Executar atividades de intermediacdo na compra, venda, permuta e locacido de
imoéveis, sejam terrenos ou edificagdes.

° Realizar captagao, vistoria e demonstragao de imoéveis.

° Prestar assessoria na identificacdo de oportunidades de negécios, no processo de
transferéncias, estruturacoes e registros imobiliarios.

° Orientar quanto ao financiamento imobiliario.

° Avaliar iméveis para determinar valor de mercado.
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IV - Matriz Curricular do Curso

CURSO TECNICO EM TRANSAGOES IMOBILIARIAS - 2 MODULOS

CONCOMITANTE E SUBSEQUENTE

MATRIZ CURRICULAR DO CURSO

Carga
. horaria LEEE
MODULOS Componente Curricular Horaria
semanal
semestral
(h/a)
Portugués Instrumental 5 80
Direito e Legislacéo 4 64
Matematica Financeira 4 64
Médulo 1 | Etica Profissional 3 48
Operacgdes Imobiliarias | 5 80
Sistemas de Informacéao 4 64
TOTAL 25 400
Técnicas em Vendas 5 80
Desenho Arquitetdbnico e Nogdes de Construgao 5 80
Civil
Economia e Mercado 3 48
Marketing Aplicado 80
Médulo 2 97p 5
Operagodes Imobiliarias |l 5 80
Empreendedorismo 2 32
Estagio Supervisionado ) 160
TOTAL 25 560
960

TOTAL DO CURSO
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CURSO TECNICO EM TRANSAGOES IMOBILIARIAS - 3 MODULOS

CONCOMITANTE E SUBSEQUENTE

MATRIZ CURRICULAR DO CURSO

Carga
; horaria CEEE
MODULOS Componente Curricular Horaria
semanal
semestral
(h/a)
Direito e Legislagao 4 64
Matematica Financeira 4 64
Etica Profissional 3 48
Moédulo 1
Operacoes Imobiliarias | 5 80
Sistemas de Informacéao 4 64
TOTAL 20 320
Portugués Instrumental 5 80
Desenho Arquitetdbnico e Nogdes de Construgao 5 80
. Civil
M lo2
odulo Economia e Mercado 3 48
Operacgodes Imobiliarias |l 5 80
TOTAL 18 288
Técnicas em Vendas 5 80
Marketing Aplicado 5 80
Modulo 3 ["Fmpreendedorismo 2 32
Estagio Supervisionado ) 160
TOTAL 12 352
960

TOTAL DO CURSO
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Componentes Curriculares

Componente Curricular Portugués Instrumental Carga horaria: 80

Habilitado: Diploma e Histérico Escolar de Conclusdo de Curso de Licenciatura em
Letras - Lingua Portuguesa; Diploma e Histérico Escolar de Conclusdo de Curso de
Licenciatura em Letras Portugués/Inglés; Diploma e Historico Escolar de Conclusao de
Curso de Licenciatura em Letras Portugués/Espanhol; Diploma e Histérico Escolar de
Conclusdo de Curso de Licenciatura em Letras Portugués/Italiano; Diploma e Histérico
Escolar de Conclusao de Curso de Licenciatura em Letras Portugués/Francés; Diploma e
Histérico Escolar de Conclusao de Curso de Licenciatura em Letras Portugués/Alemao;
Diploma e Histdrico Escolar de Concluséo de Curso de Licenciatura Intercultural Indigena
com Habilitacéo nas Areas das Linguagens.

Objetivo de Aprendizagem da Disciplina: Conhecer os principios da redagao imobiliaria;
Conhecer as técnicas de descricdo, sua organizacdo e relevancia; Conhecer os
fundamentos basicos de ortografia, conjugagdo verbal, uso dos pronomes, conectivos,

concordancia verbal e nominal da Lingua Portuguesa; Conhecer técnicas de expressao oral

e escrita visando um bom padrdo de comunicacao

Objeto do Conhecimento

Conceitos, caracteristicas e tipos de
comunicacgao; As normas linguisticas:
variedades geograficas e socioculturais;
A norma culta e o conceito de erro na
lingua portuguesa,;

Elementos da comunicagao: fungbes da
linguagem: comunicag&o organizacional,
surgimento, evolugao e tendéncias;

O sistema de comunicagao nas
organizagoes; Os meios de comunicagao
nas organizag¢des; Comunicacgéo interna;
Comunicacao externa; Comunicacao de
Marketing como diferencial estratégico;
Administracao estratégica da
comunicacgao; Comunicacgao e oratéria
para apresentacdes em publico.
Compreensao e Interpretacao de Textos.
Habilidades basicas de producéo textual.
Tipos de Conhecimentos. A natureza do
Conhecimento Cientifico. Etapas de
elaboragao do projeto de pesquisa: tipos
de pesquisa e ética na pesquisa: Plagio;
Normas da metodologia cientifica:
referéncias e citacgoes;

Estrutura e componentes do Projeto

Habilidade

Redigir documentos imobiliarios; Produzir
anuncios publicitarios para area imobiliaria;
Elaborar relatérios de visita;

Aplicar técnicas de comunicagéo no
desenvolvimento de relagdes comerciais;
Elaborar descricbes de imoveis;

Conjugar e empregar verbos relacionados a
area, reconhecer vocabularios populares mais
errbneos; Usar expressao de uso especifico a
area identificando sua aplicabilidade;
Aplicacao de técnicas de oratoria;

Gramatica e Redacao: demonstrar proficiéncia
em gramatica, ortografia e pontuacgéo para
produzir textos escritos sem erros significativos;
Formatacéao e Estilo de Documentos: saber
formatar documentos comerciais e trabalhos
académicos de acordo com as normas da
ABNT, fazendo uso do programa Word para
realizar trabalhos académicos;

Analise Critica/ Compreensao textual: ser capaz
de analisar criticamente contratos e
documentos legais relacionados a transagao
imobiliaria, identificando clausulas importantes
e possiveis implicagdes para o pleno exercicio
da profissao na sociedade atual;
Apresentacao Profissional: realizar
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Integrador; Normas para a elaboracdo e [aPresentagdes orais de forma profissional,

apresentacdo do Projeto Integrador; utilizando recursos visuais, quando apropriado
Apresentagéo grafica: Formatagao, e mantendo uma postura confiante,
Normas da ABNT: desenvolvendo sua oratoria;

Adaptacao ao Publico-alvo: ser capaz de
ajustar a linguagem e o estilo de comunicagao
de acordo com o publico-alvo, seja ele
composto por clientes, colegas de trabalho ou
profissionais do setor imobiliario, tendo
argumentos de forma convincente e resolver
conflitos de maneira eficaz.

Conceitos linguisticos: variedade
linguistica, linguagem falada e linguagem
escrita, niveis de linguagem, fungdes da
linguagem;

A comunicacao nas organizagdes: formas
de comunicagao; meios de comunicacao;
comunicacao interna e externa; sistema de
comunicagao;

Redacgao Oficial: relatdrios, e-mails,
curriculos, cartas comerciais, atas.
Oratdria e Técnicas de Apresentagao.

Referéncia Bibliografica Basica

BECHARA, E. Gramatica escolar da lingua portuguesa. — 12 ed. — Rio de Janeiro: Lucerna,
2002

Referéncia Bibliografica Complementar

BLIKSTEIN, Izidoro. Técnicas de Comunicacao Escrita. Sdo Paulo: Editora Atica, 2016.

C MARA JUNIOR, J Mattoso. Dicionario de Linguistica e Gramatica, 15a edigéo, Petropolis:
Editora Vozes, 1991.

CUNHA, C.; CINTRA, L. Nova Gramatica do Portugués Contemporaneo. 32 ed. — Rio de
Janeiro: Nova Fronteira, 2001.

CARNEGIE, Dale. Como Fazer Amigos e Influenciar Pessoas. Sao Paulo: Editora
Compania Nacional, 2012.

LAZZARINI, Maria Angelica Pavan. Redacao Empresarial e Oficial. Sdo Paulo: Atlas, 2020.
NOGUEIRA, Sérgio. Manual de Redacao Empresarial. Rio de Janeiro: Campus, 2020.

MOURA, Maria Aparecida. Gestdo Documental: Teoria e Pratica. Sao Paulo: Editora
Saraiva, 1999.

POSSENTI, Sirio. Comunicac¢ao Oral e Escrita. Sdo Paulo: Editora Martins Fontes, 2019.

POLITO, Reinaldo. Oratéria: Técnicas para Falar Bem e Encantar Seu Publico. Sdo Paulo:
Editora Saraiva, 2019.

WHEELER, Michael. A Arte da Negociacio. Rio de Janeiro: Elsevier, 2016.
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Componente Curricular Direito e Legislagao Carga horaria: 64

Habilitado: Diploma e Histérico Escolar de Licenciatura em Educagdo Profissional e
Tecnoldégica; Diploma e Histérico Escolar de Curso Superior (Direito ou Ciéncias Juridicas e
Sociais) + Complementagdo Pedagdgica em Educagéo Profissional e Tecnolégica; Diploma
e Histérico Escolar de Curso Superior (Direito ou Ciéncias Juridicas e Sociais) +
Complementagao Pedagdgica em Educagédo Basica; Diploma e Historico Escolar de Curso
Superior (Direito ou Ciéncias Juridicas e Sociais) + Pds-graduacao / Especializacdo em

Docéncia para a Educacao Profissional e Tecnoldgica (DocentEPT).

Objetivo de Aprendizagem da Disciplina: Identificar e interpretar a legislagdo que regula
as atividades comerciais e imobiliarias; Identificar a aplicagao do Direito nas organizagoes
civis e comerciais; Conhecer aspectos basicos do Direito: histérico, conceito, finalidade,
estrutura, ramos, fontes e principios gerais das normas juridicas; Conhecer a estrutura e a

terminologia adequada na elaboragao de contratos.

Objeto do Conhecimento Habilidade
Legislagdo aplicada; Cddigo de defesa do |Aplicar a legislagao que regulamenta as
consumidor; Nog&es do direito; Cddigo civil; |atividades comerciais e imobiliarias;
Leis do inquilinato; Contratos; LGPD; Apresentar conhecimentos dos direitos e
Sustentabilidade (legislagio); Usucapido; [deveres inerentes ao cidaddo em todas as
Registros publicos; Lei do inquilinato; atividades civis e comerciais;
Responsabilidade do corretor; Tributagdo |Orientar seus clientes quanto aos seus direitos
imobiliaria. e as formas de resguarda-los bem como suas
obrigacdes;
Redigir e interpretar contratos imobiliarios.

Referéncia Bibliografica Basica

ABNT. ISO 14001:2015. Sistemas de gestao ambiental - Requisitos e diretrizes para uso.
Rio de Janeiro, 2015.

BRASIL. Lei Geral de Protecao de Dados Pessoais (LGPD). Lei n® 13.709, de 14 de agosto
de 2018.

BRASIL. Ministério do Meio Ambiente. Programa Brasileiro de Etiquetagem Ambiental
(PBEA). Brasilia, 2022.

COMITE BRASILEIRO DE NORMAS TECNICAS. NBR ISO 14001:2015 - Sistemas de
gestdo ambiental - Requisitos e diretrizes para uso. Rio de Janeiro, 2015.

VENOSA, Silvio de Salvo. Direito Civil. 152 edicdo. Sdo Paulo: Atlas, 2023.

Referéncia Bibliografica Complementar
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CASTRO, Alexandre de Souza. Nogdes de Direito para Corretores de Imdveis. Exame, v.
12, n. 12, p. 42-45, 2023.

ALMEIDA, Rafael de. Sustentabilidade na construgao civil: principios e praticas. Sao Paulo:
Manole, 2021.

BARBOZA, Luis Fernando de Carvalho; LIMA, Maria Cristina de Araujo. Sustentabilidade
nas operacoes imobiliarias: conceitos, praticas e desafios. Sdo Paulo: Atlas, 2022.

FONSECA, Joao Paulo da. Sustentabilidade na industria da construgao civil: desafios e
oportunidades. Sdo Paulo: Blucher, 2021.

Componente Curricular Matematica Financeira Carga horaria: 64

Habilitado:Diploma e Histérico Escolar de Conclusdo de Curso de Licenciatura
Complementacao pedagdgica em Matematica, ou Licenciatura em Educacdo do Campo -
Area de Ciéncias da Natureza (Biologia, Fisica e Quimica) e Matematica; Diploma e
Histérico Escolar de Conclusdo de Curso de Licenciatura Intercultural Indigena com

Habilitacdo nas Areas das Linguagens.

Objetivo de Aprendizagem da Disciplina: Conhecer as férmulas para calculos de
porcentagem, juros, montantes, descontos, entre outros; Conhecer os processos de regra de
trés simples e composta; Conhecer os conceitos de matematica financeira; Identificar e

interpretar dados contidos em tabelas estatisticas; Conhecer célculos de taxas, coeficientes

e indices.
Objeto do Conhecimento Habilidade
Matematica financeira; Aplicar os conceitos de matematica financeira;
Calculos com utilizag&o da calculadora Realizar operagdes matematicas envolvendo
eletronica: calculo de porcentagem, juros, montantes,
Tabelas estatisticas: descontos com uso da calculadora eletrénica;
Planilhas financeiras de financiamentos ~ [Operar regras de trés simples e composta;
imobiliarios: Realizar opera¢cdes matematicas envolvendo
Controle financeiro: taxas, coeficientes e indices;
Movimentac&o financeira; Elaborar tabelas estatisticas;
Fluxo de caixa. Realizar operagbes matematicas envolvendo
taxas, coeficientes e indices.

Referéncia Bibliografica Basica

ANTUNES, J. C. Matematica financeira: aplicagdes. 3. ed. Sao Paulo: Saraiva, 2014.
ARAUJO, L. C. Matematica financeira: matematica financeira aplicada. 12. ed. Sao Paulo:
Atlas, 2019.



ESTADO DE SANTA CATARINA
SECRETARIA DE ESTADO DA EDUCAGAO

;, DIRETORIA DE ENSINO
& GERENCIA DE ENSINO MEDIO E PROFISSIONAL

10

ASSAF, A. N. Matematica financeira e suas aplicagdes. 15. ed. Sdo Paulo: Atlas, 2022.
BAUER, U. R. Matematica financeira fundamental. 1. ed. Sdo Paulo: Atlas, 2006.

BASSO, L. F. Matematica financeira: aplicacbes e exercicios. 4. ed. Sao Paulo: Atlas, 2013.
CROCO, M. A. Matematica financeira: teoria e pratica. 21. ed. Sao Paulo: Saraiva, 2022.
DALL'OZO, W; CASTRO, M. L. de. Matematica financeira: fundamentos e aplicagdes. 2. ed.
Porto Alegre: Bookman, 2022.

FERRAZ, J. C; SOUZA, F. A. G. de. Matematica financeira: abordagem pratica e
interdisciplinar. 3. ed. Sdo Paulo: Atlas, 2022.

LOPES, R. C. Matematica financeira: teoria e exercicios. 10. ed. Sdo Paulo: Saraiva, 2020.

Referéncia Bibliografica Complementar

SILVA, J. O. e. Matematica financeira: para cursos de administracdo, ciéncias contabeis,
economia, empreendedorismo e engenharia. 2. ed. Sdo Paulo: Pearson Education do Brasil,
2023.
SOARES, L. F. Matematica financeira: uma abordagem moderna. 2. ed. Sao Paulo: Atlas,
2022.

Componente Curricular Etica Profissional Carga horaria: 48

Habilitado: Diploma e Histdrico Escolar de Licenciatura em Educagdo Profissional e
Tecnoldgica; Diploma e Histérico Escolar de Curso Superior (Economia, Administragao,
Comércio Exterior, Gestdo de Politicas Publicas, Administragdo Publica, Negbcios
Internacionais, Relagdes Internacionais, Ciéncias Contabeis, Tecnologia em Logistica,
Tecnologia em Gestao financeira, Tecnologia em Marketing, Tecnologia em Comércio
Exterior, ou Tecnologia em Gestdao Comercial) + Complementacdo Pedagdégica em
Educacgao Profissional e Tecnoldgica; Diploma e Histérico Escolar de Curso Superior
(Economia, Administracdo, Comércio Exterior, Gestao de Politicas Publicas, Administracédo
Publica, Negdcios Internacionais, Relagdes Internacionais, Ciéncias Contabeis, Tecnologia
em Logistica, Tecnologia em Gestao financeira, Tecnologia em Marketing, Tecnologia em
Comércio Exterior, ou Tecnologia em Gestdo Comercial) + Complementagcdo Pedagdgica em
Educagao Basica; Diploma e Historico Escolar de Curso Superior (Economia, Administracéo,
Comércio Exterior, Gestdo de Politicas Publicas, Administragdo Publica, Negdcios
Internacionais, Rela¢des Internacionais, Ciéncias Contabeis, Tecnologia em Logistica,
Tecnologia em Gestdo financeira, Tecnologia em Marketing, Tecnologia em Comércio
Exterior, ou Tecnologia em Gestdao Comercial) + Pés-graduacédo / Especializagdo em

Docéncia para a Educacao Profissional e Tecnolégica (DocentEPT)

Objetivo de Aprendizagem da Disciplina:Compreender a importancia da conduta ética na
negociagao; Conhecer aspectos da socializacdo; ldentificar fundamentos basicos das

relacbes humanas.
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Objeto do Conhecimento Habilidade

Métodos e técnicas para integragéo social; | Adotar comportamento

Técnicas de trabalho em equipe; ético frente as situagdes reais de mercado;

Etica nas negociacoes; Compor junto a equipe de trabalho um ambiente

Postura profissional; descontraido, criativo, empreendedor,

Legislacdo e ética na era digital. cooperativo e solidario; _
Desenvolver conceitos basicos para a vida
social

Referéncia Bibliografica Basica

CUSTODIO, José Antonio. Etica Profissional. 22 edigdo. Sdo Paulo: Atlas, 2023.
Referéncia Bibliografica Complementar

CASTRO, Alexandre de Souza. Etica Profissional para Corretores de Iméveis. Exame, v. 12,
n. 12, p. 42-45, 2023.

Componente Curricular Operacgoes imobiliarias | | Carga horaria: 80

Habilitado: Diploma e Histérico Escolar de Licenciatura em Educagdo Profissional e
Tecnologica; Diploma e Histérico Escolar de Curso Superior (Economia, Administragao,
Comércio Exterior, Gestdo de Politicas Publicas, Administragdo Publica, Negocios
Internacionais, Rela¢des Internacionais, Ciéncias Contabeis, Tecnologia em Logistica,
Tecnologia em Gestdo financeira, Tecnologia em Marketing, Tecnologia em Comércio
Exterior, ou Tecnologia em Gestdo Comercial) + Complementacdo Pedagodgica em
Educagado Profissional e Tecnoldgica; Diploma e Histérico Escolar de Curso Superior
(Economia, Administracdo, Comércio Exterior, Gestao de Politicas Publicas, Administragédo
Publica, Negdcios Internacionais, Relag¢des Internacionais, Ciéncias Contabeis, Tecnologia
em Logistica, Tecnologia em Gestao financeira, Tecnologia em Marketing, Tecnologia em
Comércio Exterior, ou Tecnologia em Gestdo Comercial) + Complementagcdo Pedagdgica em
Educacgao Basica; Diploma e Historico Escolar de Curso Superior (Economia, Administracao,
Comércio Exterior, Gestdo de Politicas Publicas, Administracdo Publica, Negbcios
Internacionais, Relagdes Internacionais, Ciéncias Contabeis, Tecnologia em Logistica,
Tecnologia em Gestdo financeira, Tecnologia em Marketing, Tecnologia em Comércio
Exterior, ou Tecnologia em Gestao Comercial) + Pds-graduacido / Especializacdo em

Docéncia para a Educacao Profissional e Tecnoldgica (DocentEPT).
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Objetivo de Aprendizagem da Disciplina: Compreender a profissdo do corretor de
imoéveis, observando a legislagao pertinente; Identificar os contratos de prestacao de servigo
necessarios a profissdo de corretor; Prospectar imoveis para venda e locagao
agenciamentos; Preparar a documentagdo necessaria na venda e locacdo de imodveis
(escrituras, fichas de matriculas, contratos particulares de compra e venda, dentre outros);
Conhecer as necessidades dos agentes envolvidos nas transagbes imobiliarias
(compradores, vendedores, cartérios e demais entidades publicas); Correlacionar as bases e

os tipos de financiamentos imobiliarios e 0 uso do FGTS na compra de imoveis;
Objeto do Conhecimento Habilidade

Terminologia profissional; Conhecer os tipos de produtos imobiliarios do mercado;

Linguagem de contratos;
Legislag&o do corretor;
Legislacido de venda e
locacao de imoveis;
Conhecimento do produto
imobiliario e suas
caracteristicas; Sistema
Financeiro da Habitacédo e o
uso do FGTS; COFECI;
CRECI.

Conhecer os documentos utilizados nas transacoes
imobiliarias;

Analisar as propostas e documentos; pertinentes as
transacoes imobiliarias;

Identificar os tipos de financiamento imobilia- rios;
Entender as possibilidades de uso do FGTS em
financiamentos imobiliarios;

Reconhecer as demandas dos diferentes
envolvidos nas nas transagdes imobiliarias.

Aplicar os conhecimentos que compdéem uma transagao

agentes

imobiliaria.

Referéncia Bibliografica Basica

Siqueira, Luiz Paulo. Operagdes Imobiliarias. 182 edicdo. Sdo Paulo: Editora Saraiva,
2023.

Referéncia Bibliografica Complementar

Siqueira, Luiz Paulo. Terminologia Imobiliaria: o que todo corretor precisa saber. Exame, v.
12, n. 12, p. 42-45, 2023.

Componente Curricular Sistemas de Informacao | Carga horaria: 64 horas

Habilitado: Diploma e Histérico Escolar de Licenciatura em Informatica, Diploma e Historico
Escolar de Licenciatura em Educacdo Profissional e Tecnoldgica; Diploma e Historico
Escolar de Curso Superior (Informatica, Sistemas de Informacéao, Ciéncias da Computacao,
Engenharia da Computacdo, Tecnologia em Gestdo da Tecnologia da Informacédo e
Comunicacao, Tecnologia da Computagao, Tecnologia de Desenvolvimento de Sistemas,
Administracdo de Sistemas de informagdo, Tecnologia em Design Grafico, Tecnologia em

Banco de Dados, Tecnologia em Sistemas para internet, Engenharia de Software,



ESTADO DE SANTA CATARINA
SECRETARIA DE ESTADO DA EDUCAGAO

;, DIRETORIA DE ENSINO
& GERENCIA DE ENSINO MEDIO E PROFISSIONAL

13

Engenharia da Computacgao, Tecnologia em Redes de Computadores, Tecnologia em Redes
de Telecomunicacdes ou Engenharia de Telecomunicagdes) + Complementagcdo Pedagdgica
em Educacao Profissional e Tecnoldgica; Diploma e Histérico Escolar de Curso Superior
(Informatica, Sistemas de Informacdo, Ciéncias da Computacdo, Engenharia da
Computacao, Tecnologia em Gestdo da Tecnologia da Informagcdo e Comunicacao,
Tecnologia da Computacao, Tecnologia de Desenvolvimento de Sistemas, Administracao de
Sistemas de informacgao, Tecnologia em Design Grafico, Tecnologia em Banco de Dados,
Tecnologia em Sistemas para internet, Engenharia de Software, Engenharia da
Computacao, Tecnologia em Redes de Computadores, Tecnologia em Redes de
Telecomunicagdes ou Engenharia de Telecomunicagdes) + Complementacdo Pedagdgica
em Educacao Basica; Diploma e Historico Escolar de Curso Superior (Informatica, Sistemas
de Informacgdo, Ciéncias da Computacdo, Engenharia da Computagédo, Tecnologia em
Gestdo da Tecnologia da Informagdo e Comunicagcdo, Tecnologia da Computacao,
Tecnologia de Desenvolvimento de Sistemas, Administracdo de Sistemas de informacéao,
Tecnologia em Design Grafico, Tecnologia em Banco de Dados, Tecnologia em Sistemas
para internet, Engenharia de Software, Engenharia da Computagéo, Tecnologia em Redes
de Computadores, Tecnologia em Redes de Telecomunicagbes ou Engenharia de
Telecomunicagdes) + Pos-graduacao / Especializagdo em Docéncia pra a, Educagao

Profissional e Tecnoldgica (DocentEPT)

Objetivo de Aprendizagem da Disciplina:

. Utilizar ferramentas digitais de uso profissional para analise de dados.

. Utilizar recursos tecnolégico para agilizar processos de compra, venda, permuta e
locacao de imoveis.

. Integrar as tecnologias da informagdo e comunicagdo (TICs) em suas praticas
comerciais.

. Planejar e executar agbes de negdcios imobilidrios com base em analises de

variaveis macro e microeconémicas, politicas e socioldgicas.

Objeto do Conhecimento Habilidade
Ferramentas Office Criar textos com colunas, tabula¢cdes, marcadores,
basicas de escritdrio tabelas;
(ex: Ferramentas Usar planilhas e graficos especificos para suporte
Google) profissional;
Mercado imobiliario Pesquisar paginas na Internet e criar e-mail.
digital. Utilizar plataformas digitais e aplicativos especificos
Plataformas e para o mercado imobiliario, como portais de anuncios,
aplicativos para CRM e softwares de gestao de propriedades.
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corretores de imoveis. Utilizar ferramentas de analise de dados para tomar
decisdes informadas, como avaliagao de pregos de

Comunicacgao online e . e N
¢ mercado e identificagao de tendéncias.

gestdo de

relacionamento com Aplicar habilidades de comunicagdo online, incluindo o
clientes. uso de redes sociais, e-mail e chatbots.

Uso de ferramentas de Utilizar sistemas CRM para gerenciar leads,
automagao e acompanhar o ciclo de vendas e oferecer um servigo
produtividade. personalizado aos clientes.

Seguranga digital e
protecédo de dados.

Referéncia Bibliografica Basica

Laudon, Kenneth C.; Laudon, Jane P. Sistemas de Informacao para Negdcios. 122
edicdo. Sao Paulo: Pearson Education do Brasil, 2023.

Referéncia Bibliografica Complementar

Martins, Carlos Eduardo. O futuro do mercado imobiliario digital. Exame, v. 12, n. 12,
p. 42-45, 2023.

Componente Curricular Técnicas em Vendas Carga horaria: 80 horas

Habilitado - Diploma e Historico Escolar de Licenciatura em Educacdo Profissional e
Tecnoldgica; Diploma e Histérico Escolar de Curso Superior (Economia, Administragao,
Comércio Exterior, Gestdo de Politicas Publicas, Administragdo Publica, Negbcios
Internacionais, Relagdes Internacionais, Ciéncias Contabeis, Tecnologia em Logistica,
Tecnologia em Gestdo financeira, Tecnologia em Marketing, Tecnologia em Comércio
Exterior, ou Tecnologia em Gestdo Comercial) + Complementacdo Pedagodgica em
Educacado Profissional e Tecnoldgica; Diploma e Histérico Escolar de Curso Superior
(Economia, Administracdo, Comeércio Exterior, Gestao de Politicas Publicas, Administracao
Publica, Negdcios Internacionais, Relagdes Internacionais, Ciéncias Contabeis, Tecnologia
em Logistica, Tecnologia em Gestao financeira, Tecnologia em Marketing, Tecnologia em
Comércio Exterior, ou Tecnologia em Gestdo Comercial) + Complementagcdo Pedagdgica em
Educacgao Basica; Diploma e Histdrico Escolar de Curso Superior (Economia, Administracao,
Comércio Exterior, Gestdo de Politicas Publicas, Administragdo Publica, Negbcios
Internacionais, Relagdes Internacionais, Ciéncias Contabeis, Tecnologia em Logistica,
Tecnologia em Gestdo financeira, Tecnologia em Marketing, Tecnologia em Comércio
Exterior, ou Tecnologia em Gestdo Comercial) + Pdés-graduacédo / Especializagdo em
Docéncia para a Educacgao Profissional e Tecnoldgica ( Docente EPT).

Objetivo de Aprendizagem da Disciplina:

° Conhecer os requisitos de um bom vendedor;
. Conhecer as caracteristicas dos possiveis clientes;
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° Selecionar e prospectar clientes;
° Conhecer as técnicas de negociagao;
° Conhecer técnicas em vendas de bens e iméveis.
° Conhecer técnicas para mediagao de conflitos;
° Conhecer técnicas de oratéria.
Objeto do Conhecimento Habilidade
Identificar e diferenciar o Conceito de vendedor e vendas;
tratamento aos possiveis Requisitos de um bom vendedor;
clientes; Técnicas de oratoria
Elaborar material e apresentar Clientes: caracteristicas e necessidades;
produtos; Fatores que facilitam ou dificultam a venda;
Elaborar plano de vendas; Prospeccéao de clientes;
Aplicar técnicas de sondagem, Plano de vendas;
abordagem, de negociagao e Apresentacdo de mercadorias e servigos;
argumentacdo em vendas; Negociagéo;
Converter o produto imobiliario Fechamento de vendas;
em técnicas para venda; PC}S \(enda.
Dominar técnicas de aproximagdo| 1 €cnicas de abordagem;
e encantamento de clientes. Tecnicas de sondagem;
Aplicar técnicas para mediagéo Técnicas de apresentagao do produto;
de conflitos: Técnicas de argumentacao;
persuasio; Tecnicas de venda adicional
Aplica técnicas de oratorias; Técnica de pos venda,
Outras técnicas de vendas
Comportamento do consumidor
Técnicas para mediacao de conflitos
Referéncia Bibliografica Basica
Cappelli, Ricardo. Vendas. 10? edicao. Sao Paulo: Editora Saraiva, 2023.
Referéncia Bibliografica Complementar
Cappelli, Ricardo. Como identificar e diferenciar o tratamento aos possiveis clientes.
Exame, v. 12, n. 12, p. 42-45, 2023.
Componente Desenho Arquitetéonico e Nogoes | Carga horaria: 80 horas

Curricular de Construgao Civil

Habilitado - Diploma e Histérico Escolar de Licenciatura em Educacio Profissional e
Tecnoldgica; Diploma e Histérico Escolar de Curso Superior (Tecnologia em Saneamento
Ambiental, Engenharia Civil, Arquitetura e Urbanismo, Engenharia de Agrimensura,

Agronomia, Tecnologia em Construgdo Civil, Engenharia Naval, Engenharia Ambiental,
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Tecnologia em Controle de Obras, Engenharia Ambiental, Engenharia de Transportes,
Engenharia de Mobilidade, Tecnologia em Saneamento Ambiental ou Tecnologia em
Agrimensura) + Complementagdo Pedagodgica em Educacado Profissional e Tecnoldgica;
Diploma e Histérico Escolar de Curso Superior (Tecnologia em Saneamento Ambiental,
Engenharia Civil, Arquitetura e Urbanismo, Engenharia de Agrimensura, Agronomia,
Tecnologia em Construgao Civil, Engenharia Naval, Engenharia Ambiental, Tecnologia em
Controle de Obras, Engenharia Ambiental, Engenharia de Transportes, Engenharia de
Mobilidade, Tecnologia em Saneamento Ambiental ou Tecnologia em Agrimensura) +
Complementagao Pedagdgica em Educagédo Basica; Diploma e Histdrico Escolar de Curso
Superior (Tecnologia em Saneamento Ambiental, Engenharia Civil, Arquitetura e Urbanismo,
Engenharia de Agrimensura, Agronomia, Tecnologia em Construcao Civil, Engenharia Naval,
Engenharia Ambiental, Tecnologia em Controle de Obras, Engenharia Ambiental,
Engenharia de Transportes, Engenharia de Mobilidade, Tecnologia em Saneamento
Ambiental ou Tecnologia em Agrimensura) + Pds-graduacao / Especializacdo em Docéncia

para a Educacao Profissional e Tecnoldgica (DocentEPT).

Objetivo de Aprendizagem da Disciplina:

. Conhecer aspectos basicos da construgao civil;

. Identificar as denominacdes e especificagcdes das plantas de imoveis;
. Analisar projetos arquiteténicos;

. Desenvolver e avaliar planos e projetos;

. Conhecer e interpretar o memorial descritivo;

. Conhecer e diferenciar materiais de construgdo e acabamento.

Objeto do Conhecimento Habilidade

Introduc&o ao desenho geométrico e
técnico;

Norma para execuc¢ao de desenhos
técnicos, zoneamento e planejamento
urbano;

Calculo de area e nogoes de
topografia;

Layout e desenhos esquematicos -
plantas baixas;

Graficacdo de um projeto;

Aspectos basicos da construcao civil;
Memorial descritivo;

Materiais de construcdo e acabamento.

Desenvolver estudos preliminares de
projetos;

Ler plantas de iméveis, identificando
simbolos de representacao;

Aplicar os conhecimentos referentes as
leis de zoneamento e planejamento
urbano;

Saber identificar “in loco” impacto
ambiental.

Ler e interpretar memorial descritivo;
Diferenciar materiais de construcao e
acabamento
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Referéncia Bibliografica Basica

Siqueira, Luiz Paulo. Desenho Arquitetonico. 182 edigdo. Sao Paulo: Editora Saraiva,
2023.

Referéncia Bibliografica Complementar

Siqueira, Luiz Paulo. Introducdo ao desenho geométrico e técnico. Exame, v. 12, n.
12, p. 42-45, 2023.

Componente Economia e Mercado Carga horaria: 48 horas
Curricular

Habilitado - Diploma e Histérico Escolar de Licenciatura em Educacao Profissional
e Tecnolégica; Diploma e Historico Escolar de Curso Superior (Economia, Administracéo,
Comércio Exterior, Gestdo de Politicas Publicas, Administragdo Publica, Negbcios
Internacionais, Rela¢des Internacionais, Ciéncias Contabeis, Tecnologia em Logistica,
Tecnologia em Gestdo financeira, Tecnologia em Marketing, Tecnologia em Comércio
Exterior, ou Tecnologia em Gestdao Comercial) + Complementagdo Pedagdgica em
Educagado Profissional e Tecnoldgica; Diploma e Histérico Escolar de Curso Superior
(Economia, Administracdo, Comércio Exterior, Gestao de Politicas Publicas, Administracédo
Publica, Negdcios Internacionais, Relag¢des Internacionais, Ciéncias Contabeis, Tecnologia
em Logistica, Tecnologia em Gestao financeira, Tecnologia em Marketing, Tecnologia em
Comércio Exterior, ou Tecnologia em Gestdo Comercial) + Complementagcdo Pedagdgica em
Educagao Basica; Diploma e Historico Escolar de Curso Superior (Economia, Administracao,
Comércio Exterior, Gestdo de Politicas Publicas, Administragdo Publica, Negbcios
Internacionais, Relagdes Internacionais, Ciéncias Contabeis, Tecnologia em Logistica,
Tecnologia em Gestdo financeira, Tecnologia em Marketing, Tecnologia em Comércio
Exterior, ou Tecnologia em Gestao Comercial) + Pdés-graduacido / Especializacdo em
Docéncia para a Educacao Profissional e Tecnolégica ( Docente EPT)

Objetivo de Aprendizagem da Disciplina:

e Conhecer conceitos econémicos basicos como: mercadoria, bens, servigos, valor,
fatores de producéo, riqueza, produgdo, processo produtivo (valor agregado), fluxo
econdmico (rendas);

e Identificar variaveis econémicas e politicas, relacionadas as atividades econémicas;

e |dentificar mecanismos que interferem na fixacdo de pre¢co, numa economia de
mercado;

e Conhecer e interpretar indices econémicos.

Objeto do Conhecimento Habilidade

Sistema econémico — conceituagao;
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Os fluxos do sistema: como mercadoria, bens, servicos,
Custo de producao, receita e lucro; vanreS: fatores de produgéq, riqueza,
O mercado: determinagao do preco; produgdo, processo  produtivo, fluxo
Nocoes de mercados financeiros; economlgo, . ~
indices econémicos Operar susten_was_ de informagdes sobre
Ciclo do mercado Imobiliario. 08 m_e_rcados ’|nd|cadores, .
Identificar calculos necessarios para
obtencdo do preco ideal a ser
negociado, bem como o seu valor de
mercado dentro da realidade
Referéncia Bibliografica Basica
Mankiw, N. Gregory. Economia. 122 edigdo. Sao Paulo: Cengage Learning, 2023.
Referéncia Bibliografica Complementar
Siqueira, Luiz Paulo. Sistema econdmico — conceituagdo. Exame, v. 12, n. 12, p. 42-45,
2023.
Componente Marketing Aplicado Carga horaria: 80 horas

Curricular

Habilitado - Diploma e Histérico Escolar de Licenciatura em Educagao Profissional
e Tecnoldgica; Diploma e Histérico Escolar de Curso Superior (Economia, Administragao,
Comércio Exterior, Gestdo de Politicas Publicas, Administragdo Publica, Negbcios
Internacionais, Relagdes Internacionais, Ciéncias Contabeis, Tecnologia em Logistica,
Tecnologia em Gestdo financeira, Tecnologia em Marketing, Tecnologia em Comércio
Exterior, ou Tecnologia em Gestdao Comercial) + Complementacdo Pedagdgica em
Educagao Profissional e Tecnoldgica; Diploma e Histérico Escolar de Curso Superior
(Economia, Administracdo, Comércio Exterior, Gestao de Politicas Publicas, Administracédo
Publica, Negocios Internacionais, Relag¢des Internacionais, Ciéncias Contabeis, Tecnologia
em Logistica, Tecnologia em Gestao financeira, Tecnologia em Marketing, Tecnologia em
Comércio Exterior, ou Tecnologia em Gestdo Comercial) + Complementagdo Pedagdgica em
Educagao Basica; Diploma e Historico Escolar de Curso Superior (Economia, Administracao,
Comércio Exterior, Gestdo de Politicas Publicas, Administragdo Publica, Negbcios
Internacionais, Relagdes Internacionais, Ciéncias Contabeis, Tecnologia em Logistica,
Tecnologia em Gestdo financeira, Tecnologia em Marketing, Tecnologia em Comércio
Exterior, ou Tecnologia em Gestao Comercial) + Pés-graduacido / Especializagcdo em
Docéncia para a Educacgao Profissional e Tecnoldgica ( Docente EPT)

Objetivo de Aprendizagem da Disciplina:
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. Identificar oportunidades de mercado;

. Conhecer e analisar as estratégias de marketing;

. Avaliar as politicas de vendas;

. Conhecer as técnicas de pesquisa mais utilizadas pelo marketing;

. Identificar e interpretar estratégias de planejamento de marketing.

. Desenvolver habilidades para reconhecer os clientes em potencial

. Aplicar estratégias de marketing digital para atrair, desenvolver e fidelizar clientes.

Objeto do Conhecimento Habilidade

Pesquisa de marketing; marketing; )
Marketing de vendas; Aplicar estratégias para elaboragdo de

Marketing mercadoldgico. plapos d,e vgndas; ) )
Pesquisa de mercado. Aplicar técnicas de pesquisa de marketing;

Estratégias de marketing digital para o Pesquisar o  mercado  aplicando
setor imobiliario- metodologias apropriadas.

Criar e implementar estratégias de
marketing

Referéncia Bibliografica Basica

Kotler, Philip; Keller, Kevin Lane. Marketing. 152 edi¢gdo. Sdo Paulo: Pearson Education
do Brasil, 2019.

Referéncia Bibliografica Complementar

TRAVASSOS, Ari. Ganhe muito mais.... modernas técnicas de corretagem imobiliaria:
marketing imobiliario compra e venda de iméveis. Sdo Paulo, SP: All Print, 2008.

COSTA, Nelson Eduardo Pereira da. Marketing Imobiliario. Goiania: Cultura e
Qualidade, 2002.

HALFELD, Mauro. Seu imével: Como Comprar Bem. S&o Paulo, SP: Editora
Fundamento Educacional, 2008.

Siqueira, Luiz Paulo. Estratégias de marketing. Exame, v. 12, n. 12, p. 42-45, 2023.

Componente Operagoes Imobiliarias Il Carga horaria: 80 horas
Curricular

Habilitado - Diploma e Histérico Escolar de Licenciatura em Educacao Profissional
e Tecnoldgica; Diploma e Historico Escolar de Curso Superior (Economia, Administracéo,
Comércio Exterior, Gestdo de Politicas Publicas, Administragdo Publica, Negbcios
Internacionais, Relagdes Internacionais, Ciéncias Contabeis, Tecnologia em Logistica,
Tecnologia em Gestdo financeira, Tecnologia em Marketing, Tecnologia em Comércio
Exterior, ou Tecnologia em Gestdo Comercial) + Complementacdo Pedagdgica em
Educagado Profissional e Tecnoldgica; Diploma e Histérico Escolar de Curso Superior
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(Economia, Administracdo, Comércio Exterior, Gestao de Politicas Publicas, Administracéao
Publica, Negocios Internacionais, Relagdes Internacionais, Ciéncias Contabeis, Tecnologia
em Logistica, Tecnologia em Gestao financeira, Tecnologia em Marketing, Tecnologia em
Comércio Exterior, ou Tecnologia em Gestdo Comercial) + Complementagdo Pedagdgica em
Educacao Basica; Diploma e Histérico Escolar de Curso Superior (Economia, Administracao,
Comércio Exterior, Gestdo de Politicas Publicas, Administragdo Publica, Negbcios
Internacionais, Rela¢des Internacionais, Ciéncias Contabeis, Tecnologia em Logistica,
Tecnologia em Gestdo financeira, Tecnologia em Marketing, Tecnologia em Comércio
Exterior, ou Tecnologia em Gestao Comercial) + Pés-graduacido / Especializagdo em
Docéncia para a Educagéo Profissional e Tecnoldgica ( Docente EPT)

Objetivo de Aprendizagem da Disciplina:

» Conhecer as tributagdes imobiliarias na venda e na locacéo de imoveis;
Conhecer as técnicas de avaliagdo de imoveis;

Identificar todos os aspectos envolvidos na locagao de imdveis;
Conhecer o Plano Diretor vigente;

Conhecer as fungdes dos cartérios publicos nas operagdes imobiliarias;

Objeto do Conhecimento Habilidade
Aplicacdo dos conceitos de mediagbes Aplicar os conhecimentos referentes a
imobiliarias; contratos e documentagdes imobiliarias;

Orientar os clientes quanto as fung¢des dos
cartérios publicos nas operacoes
imobiliarias;

Identificar a incidéncia ou nao de tributos e
ser capaz de calcular os principais tributos;
Interpretar a documentacéao indispensavel
nas transagdes imobiliarias;

Aplicar parametros urbanos na avaliagao
imobiliaria

Conhecer o estatuto da cidade
Tributagdo imobiliaria;

Registros publicos, cartérios

Uso e ocupagado do ambiente urbano;
Técnicas e procedimentos nas avaliagdes
imobiliarias.

Nocodes de gestdo de condominio
Orgaos disciplinadores das diretrizes
urbanisticas

PTAM - Parecer técnico de avaliagao
mercadologico

Referéncia Bibliografica Basica

Siqueira, Luiz Paulo. Operagdes Imobiliarias. 182 edicao. Sdo Paulo: Editora Saraiva,
2023.

Referéncia Bibliografica Complementar

Siqueira, Luiz Paulo. Aplicacdo dos conceitos de mediagdes imobiliarias. Exame, v. 12,
n. 12, p. 42-45, 2023.

Componente Empreendedorismo Carga horaria: 32 horas
Curricular
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Habilitado - Diploma e Histérico Escolar de Licenciatura em Educacao Profissional
e Tecnolégica; Diploma e Histérico Escolar de Curso Superior (Economia, Administracéo,
Comércio Exterior, Gestdo de Politicas Publicas, Administragdo Publica, Negbcios
Internacionais, Relagdes Internacionais, Ciéncias Contabeis, Tecnologia em Logistica,
Tecnologia em Gestdo financeira, Tecnologia em Marketing, Tecnologia em Comércio
Exterior, ou Tecnologia em Gestdao Comercial) + Complementacdo Pedagdgica em
Educagado Profissional e Tecnoldgica; Diploma e Histérico Escolar de Curso Superior
(Economia, Administracdo, Comércio Exterior, Gestao de Politicas Publicas, Administracédo
Publica, Negdcios Internacionais, Relag¢des Internacionais, Ciéncias Contabeis, Tecnologia
em Logistica, Tecnologia em Gestao financeira, Tecnologia em Marketing, Tecnologia em
Comércio Exterior, ou Tecnologia em Gestdo Comercial) + Complementacdo Pedagdgica em
Educagao Basica; Diploma e Histdrico Escolar de Curso Superior (Economia, Administracao,
Comércio Exterior, Gestdo de Politicas Publicas, Administragdo Publica, Negbcios
Internacionais, Relagdes Internacionais, Ciéncias Contabeis, Tecnologia em Logistica,
Tecnologia em Gestéo financeira, Tecnologia em Marketing, Tecnologia em Comércio
Exterior, ou Tecnologia em Gestao Comercial) + Pds-graduacido / Especializacdo em
Docéncia para a Educacao Profissional e Tecnolégica ( Docente EPT)

Objetivo de Aprendizagem da Disciplina:

» Compreender os principios fundamentais do empreendedorismo no contexto imobiliario.

* |dentificar oportunidades de negécios no mercado imobiliario.

» Desenvolver habilidades de gestao e tomada de decisdes estratégicas para
empreendimentos imobiliarios.

» Dominar as técnicas de marketing e vendas especificas para o setor imobiliario.

» Aprender a lidar com aspectos legais e regulatérios das transagdes imobiliarias.

Objeto do Conhecimento Habilidade

Identificar oportunidades de

Fundamentos do Empreendedorismo Imobiliario

Conceitos basicos de empreendedorismo.

O papel do empreendedor no mercado imobiliario.
Metodologias ageis para criagdo de negocios
Tendéncias e oportunidades no setor.

Gestao de Negocios Imobiliarios

Planejamento estratégico para empreendimentos
imobiliarios.

Gestao de riscos em transacgdes imobiliarias.
Estratégias de marketing para iméveis.

Técnicas de vendas e negociagao.

Marketing digital e presenca online para corretores e
imobiliarias.

Aspectos Legais e Regulatérios

Legislagao imobiliaria e regulamentacoes.

Contratos imobiliarios e documentagao necessaria.
Etica profissional no mercado imobiliario.

Inovacao e Tecnologia no Mercado Imobiliario

Finangas e controle de custos no mercado imobiliario.

negocios imobiliarios.
Capacidade de elaborar
planos de negdcios para
mpreendimentos
imobiliarios. utilizando
metodologias ageis
Competéncia em marketing e
promocao de propriedades.
Habilidades de negociagao e
echamento de transacdes
imobiliarias.

daptacéo a novas
ecnologias e tendéncias do
mercado.
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Novas tecnologias e tendéncias na industria imobiliaria.
Uso de plataformas e aplicativos no dia a dia do corretor.

Referéncia Bibliografica Basica

CHIAVENATO, |. Empreendedorismo: dando asas ao espirito empreendedor.
4. ed. Sao Paulo: Saraiva, 2012.

DEGEN, Ronald Jean. O empreendedor: empreender como opgao de carreira.
Sao Paulo: Pearson Prentice Hall, 2012.

DORNELAS, J. C. A. Empreendedorismo: transformando ideias em negdcios.
4. ed., rev. e a atual. Rio de Janeiro: Campus, 2012.

Referéncia Bibliografica Complementar

CAVALCANTI, Glauco; TOLOTTI, Marcia. Empreendedorismo: decolando para o
futuro. Rio de Janeiro: SEBRAE, 2011.

DEGEN, R. J. O empreendedor: fundamentos da iniciativa empresarial. 8. ed. Sao
Paulo: McGraw-Hill, 2005.

DOLABELA, F. O segredo de Luisa. 14. ed. Sdo Paulo: Cultura, 2008.
DOLABELA, F. Oficina do empreendedor. Sdo Paulo: Cultura, 1999.

DORNELAS, José Carlos Assis. Empreendedorismo na pratica: mitos e verdades do
empreendedor de sucesso. Rio de Janeiro: Elsevier, 2007.

V - Orientag6es Metodolégicas - Concomitante e Subsequente

As orientagdes metodoldgicas deste curso, em consonancia com a proposta

pedagogica do Estado de Santa Catarina, trazem o estudante como protagonista do
processo de ensino e aprendizagem, promovendo a formacdo de cidadaos capazes de
conciliar conhecimentos, habilidades e atitudes de forma criativa, cooperativa e
autogerenciavel. Busca-se, também, formar profissionais capazes de aliar competéncias
técnico-profissionais, cientificas e humanisticas para atuarem em diferentes contextos
organizacionais e sociais com ética, responsabilidade social e ambiental. Assim
sendo,assumimos o trabalho e a pesquisa como principio educativo e a formagao integral
como fundamento do fazer pedagdgico. Além disso, compreendemos que a articulagao entre
ciéncia, trabalho, tecnologia e cultura € indissociavel e fundamental em qualquer pratica

pedagdgica e metodoldgica neste curso.

As habilidades e competéncias que compdem a organizagao curricular do Curso
Técnico de Nivel Médio nas formas concomitantes e subsequentes foram elaboradas a partir

do pressuposto formativo que contemple a integralidade de cada estudante. Além Disso,
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consideram o perfil profissional de conclusdo do curso técnico, de acordo com a area de
atuacado e as atividades atribuidas a este profissional em suas tarefas e processos.Neste
sentido, deve-se optar por procedimentos metodoloégicos ativos que valorizem a pratica
pedagdgica situada e contextualizada, empregando saberes para agir e solucionar questdes

referentes ao exercicio continuo de suas atividades.

Os componentes curriculares devem considerar situagdes praticas da realidade
de cada estudante e também da ocupacéo profissional, proporcionando ao discente desafios
que o estimule na busca do saber e das agdes relacionadas as competéncias
almejadas.Visto que todo profissional se relaciona diretamente com pessoas, se faz
necessaria a adogao de estratégias como discussdes em grupo, vivéncias que promovam o
relacionamento interpessoal, comunicagao, trabalho em equipe, ética, empatia e postura

profissional.

Para as aulas deste curso sdo indicados diferentes recursos que atuem como
ferramentas auxiliares as praticas pedagogicas, em sala de aula ou laboratério de
praticas,tais como livros técnicos e cientificos relacionados a bibliografia basica e
complementar das unidades curriculares, apostilas, laboratério informatizado, aplicativos
relacionados a gestdo e a ferramentas administrativas, editores de texto e planilhas
eletrbnicas, quadro fisico,lousa digital, data-show, filmes, videos, entrevistas gravadas e
documentarios relacionados,podcasts, jogos empresariais, mapas conceituais, visitas
técnicas, estudos de caso, estudos em grupos, trabalhos praticos, apresentagdes individuais
e em seminarios, quizzes,documentos e formularios on-line, apresentagdes por ferramentas

on-line, uso do drive, entre outros.

VI - Requisito de acesso ao curso:

Forma de oferta Requisito de acesso

Concomitante Estar regularmente matriculado na 2° ou 3° série do Ensino

Ensino Médio.

Obs.: O estudante s6 podera acessar o diploma do curso técnico

depois da concluséo do Ensino Médio.

Subsequente Ter concluido o Ensino Médio, apresentando Histérico Escolar de
concluséo.
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VIl - Infraestrutura fisica necessaria para oferta do curso:

Biblioteca com acervo fisico ou virtual especifico e atualizado, Laboratério de

informatica com programas especificos.

VIII - Orientac6es de Avaliagao

A Avaliagao da Aprendizagem nos Cursos Técnicos € um dos elementos
fundamentais a serem considerados na formacdo dos estudantes. E um diagnéstico dos
conhecimentos por eles desenvolvidos, que possibilita ampliar, complexificar a abordagem
e/ou intervir para que novas aprendizagens acontecam durante o processo.

A avaliagdo do processo de ensino e aprendizagem no Curso Técnico respeitara
as normativas emanadas pelo Conselho Estadual de Educacdo (CEE) e pela Secretaria
Estadual de Educacao (SED), que na atualidade normatizam, de modo que a avaliagao nos
Cursos Técnicos concomitantes e subsequentes seja semestral e que o estudante seja
aprovado no referido moédulo, apenas se obtiver frequéncia igual e/ou superior a 75% e
meédia igual ou superior a 6,0 (seis), em todos os componentes. Esse conjunto de
normativas ainda indica que o numero minimo de instrumentos avaliativos € superior ao
numero de aulas, conforme segue:

Quantidade de aulas no componente NiUmero minimo de instrumentos
1 aulas 2 instrumentos
2 aulas 3 instrumentos
3 ou mais aulas 4 instrumentos

Além disso, todas as normativas da SED e do CEE indicam a obrigatoriedade da
recuperacao paralela, compreendida como a retomada dos objetos de conhecimento e
aplicagcdo de novas oportunidades de aprendizagem para cada instrumento aplicado,
sucedidas de avaliagdo quando verificado o nivel de aprendizagem e desenvolvimento
insuficientes. Ou seja, se o professor aplicou trés instrumentos avaliativos, devera aplicar, no
minimo, trés instrumentos de recuperacao paralela.

A SED e o CEE definem os principios da avaliacdo da aprendizagem, cujo
carater formativo é de aperfeicoamento e desenvolvimento integral dos sujeitos, de forma
continua e cumulativa.
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Por meio da avaliagdo é possivel acompanhar os estudantes, ao longo do seu
processo, organizando elementos para a sequéncia do trabalho pedagdgico. Na perspectiva
da Proposta Curricular de Santa Catarina (2014), da BNCC (2018), do Catalogo Nacional de
Cursos Técnicos - CNCT (2020) e do Curriculo Base do Ensino Médio do Territério
Catarinense (2021 e 2022), a avaliagdo é concebida como uma agdo formativa, que
proporciona a investigagdo do processo de ensino e aprendizagem, por meio de varias
estratégias que implica na colaboragao e integragao curricular.

Cabe frisar que a avaliagcao precisa ser entendida como uma via de mao dupla,
pois as estratégias metodoldgicas adotadas pelo professor, voltadas ao atendimento dos
objetivos de aprendizagem propostos, também devem passar por escrutinio de um olhar
critico. Significa que o processo avaliativo ndo se reduz a uma espécie de “régua” para
realizar uma medi¢cdo, mas de uma “bussola” que orienta e fundamenta as tomadas de
decisao no decorrer do percurso formativo.

Em razao da complexidade deste processo e da especificidade de cada um dos
tépicos de ensino trabalhados, ha o desafio de abranger nos moédulos, tanto as
competéncias gerais da Educacgdo Basica, quanto as competéncias especificas da formacgéao
técnica profissional.

Embora constem em cada um dos modulos sugestbes, cabe ressaltar que é
responsabilidade do professor identificar as melhores estratégias e instrumentos de
avaliagdo da aprendizagem, considerando as multiplas realidades e a heterogeneidade dos
estudantes, com os quais venha a trabalhar, bem como, o perfil profissional de conclusao do
curso. A partir disso, devera definir critérios de avaliagdo da aprendizagem, pois,
independentemente da estratégia adotada, é importante que sejam criados momentos para
averiguar os resultados obtidos, como paradas estratégicas nas quais seja possivel
questionar os estudantes sobre o que foi significativo nas aulas, sobre onde os conceitos
podem ser aplicados, sobre as situagdes nas quais estes conhecimentos se interrelacionam.
E, para isso, ter critérios definidos é crucial para a qualificacdo do processo de ensino e
aprendizagem.

E importante que os estudantes percebam e compreendam o objetivo da aula, pois
a auséncia de tal compreensao impde ao docente a necessidade de replanejamento das
acdes e estratégias. Por exemplo, diante das informagdes coletadas é possivel alternar o
tipo de intervencdo didatica, mobilizando atividades em grupo, em detrimento ou como
complemento as individuais, tais como a realizagdo de pesquisas complementares ou a
formagéao de grupos de estudo.

A avaliagdo, como ja indicado, sera diagnodstica, processual, mediadora e integral,
tendo em vista o percurso formativo e o desenvolvimento das competéncias e habilidades
associadas aos conhecimentos trabalhados nos componentes e nas praticas desenvolvidas
ao longo do semestre. A avaliagdo, em termos operacionais, sera semestral.

Para qualificar o processo de avaliagio, os instrumentos avaliativos poderao ser os
mais diversos. Seminarios, produgcdo de textos e artigos, relatérios de saida de campo,
elaboracdo de projetos de pesquisa, relatorios de pesquisa, realizagdo de experimentos,
elaboragcédo de questdes-problema, produgdes audiovisuais, com ou sem utilizagdo de TIC,
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mapas mentais ou conceituais, debates, simulagdes, jogos, brincadeiras, experiéncias,
vivéncias, dentre tantos outros que os docentes julgarem apropriados.

IX - Prazo para conclusao:

O prazo para integralizagao do curso Técnico em Administragdo € de, no maximo, 5

(cinco) anos a contar da data da primeira matricula.

X - ESTAGIO SUPERVISIONADO

O Curso Técnico em Transagdes Imobiliarias de Nivel Médio — Eixo Tecnoldgico de
Gestdo em Negécios possui estagio supervisionado.

A Unidade Escolar deve atender ao processo ao ato educativo do Estagio
Supervisionado em conformidade com a Legislagdo Federal de Estagio, Lei N° 11788 de 25
de agosto de 2008 e Portaria n° 124 de 21 de janeiro de 2020.

O estagio do Curso Técnico em Transagdes Imobilidrias € obrigatério perfazendo um
total de 160 horas do curso e tem como objetivo propiciar aos alunos experiéncias praticas,
permitindo a aplicagao das competéncias e habilidades aprendidas, possibilitando uma visao
mais ampla sobre o campo de atuagao e inser¢ao no mercado de trabalho.

O estagio podera ser desenvolvido em qualquer segmento do mercado imobiliario,
podendo ser em imobiliarias ou junto a corretores autbnomos especializadas em vendas,
locagao, loteamentos ou empreendimentos imobiliarios, desde que estejam devidamente
inscritos no CRECI.

O estagiario anotara suas rotinas e atividades desenvolvidas em formularios
especificos, sendo supervisionado por um corretor de imdveis habilitado no CRECI e pelo
orientador de Estagio do CEDUP, de acordo com os objetivos estabelecidos para este ato
educativo.

Entendemos que o Estagio Curricular proposto pelo CEDUP tem por
objetivos:

° Proporcionar acesso a informagdes técnicas estruturadas na area do curso,
possibilitando o aprimoramento profissional;

° Propiciar o desenvolvimento de habilidades de observagao, interpretacdo e analise
da realidade, a partir do conhecimento de técnicas e ferramentas das areas profissionais;

° Aprimoramento pessoal e formacdo ética, propiciando o desenvolvimento da
autonomia intelectual e do pensamento critico;

° Facilitar o processo de atualizacdo de conteudos curriculares, adequando-os as
constantes inovagdes tecnolodgicas, politicas, sociais e econémicas;
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° O Estagio Supervisionado, de conformidade com a matriz curricular do Curso, sera
realizado no ultimo médulo, perfazendo um total de 160 horas.
Para o cumprimento do estagio, o aluno devera:
° Ter obtido aprovacgao em todas as disciplinas referentes ao modulo inicial do curso;
° Estar matriculado na disciplina Estagio Supervisionado e cursando o respectivo
modulo;
° A Estrutura de Pessoal relativo ao estagio sera composta por: Coordenador do

Curso; Professor Coordenador de Estagio Supervisionado; Supervisores de Estagio na
empresa e Alunos Estagiarios;

° A realizacdo do Estagio Supervisionado podera ocorrer nas empresas publicas,
privadas, e terceiro setor que tiverem condi¢cdes de proporcionar experiéncias praticas na
linha de formacgéo dos alunos, que tenham firmado convénio com a Escola. O Estagio nao
acarretara vinculo empregaticio de qualquer natureza e dar-se-a mediante Termo de
Compromisso, celebrado entre o aluno-estagiario, a Empresa onde se realizara o estagio e o
CEDUP.

° Ao aluno é facultado realizar o Estagio Supervisionado na propria empresa que
esteja trabalhando, ou fazer a indicagao de uma, caso em que o Professor Coordenador de
Estagio fara o acompanhamento com maior rigor, objetivando alcancar os propdsitos
oferecidos pelo estagio. Também sera permitido que o Professor Coordenador de Estagio
Supervisionado relacione possiveis locais para realizagdo de estagio. Destacamos que a
formalizagdo/apresentacdo do aluno-estagiario a empresa serd de responsabilidade do
professor Coordenador de Estagio Supervisionado;

° Cabe ao estudante interessado no estagio:

° Comunicar ao Professor Coordenador de estagio, a empresa, onde pretende
estagiar;

° Conhecer os preceitos que norteiam a atuacdo do Técnico em Transacbes

imobilidrias e o regulamento de estagio da escola;

° Levar a Carta de Apresentacao junto com o Termo de Compromisso a Empresa onde
pretende realizar o estagio;

° Trazer o Termo de Compromisso da Empresa, para a Coordenacdo de Estagio
Supervisionado da Escola;

° Obedecer as normas, o fluxograma e hierarquias dos setores em que estagia, na
empresa, zelando pelo bom nome e pelo patriménio destes e do CEDUP;

° Cumprir os horarios determinados pelos responsaveis na empresa, bem como, as
Normas do Estagio Supervisionado do curso de Técnico;

) Manter elevado padrdo de comportamento e de relagdes pessoais condizentes com
as atividades a serem desenvolvidas;

° Guardar sigilo em relacdo as informacgbes confidenciais referentes a empresa,
cedente do estagio;
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Sao direitos do estagiario:
° Ter acesso ao cadastro de empresas que podem oferecem estagio na area
especifica do curso técnico;

° Ter oportunidade de reflexao critica da realidade e da efetiva relagdo entre a teoria e
a pratica, vivenciando e exercendo as atividades inerentes ao curso Técnico.

Cabera a concedente:

° Considerar o aluno-estagiario em sua individualidade, respeitando-lhe a dignidade
humana, delimitando suas atividades e responsabilidades, aceitando-o como
aluno-estagiario e nao como profissional;

° As condi¢des de ambiente fisico e as condi¢cdes de supervisao "in loco", necessarias
para assisti-lo e orienta-lo;

° Caso ocorra o desligamento do estagiario, o fato devera ser comunicado
imediatamente ao Professor coordenador de Estagio Supervisionado, pelo Supervisor da
Unidade Organizacional da empresa.

O desligamento do aluno-estagiario do Estagio Supervisionado podera ocorrer quando:

° O aluno concluir o estagio supervisionado na Empresa;

° Houver descumprimento, pelo aluno-estagiario, de clausulas do Termo de
Compromisso;

° A pedido do estagiario, ou na impossibilidade de permanecer estagiando;

° Sem motivo justificado e repetidamente, o aluno-estagiario ndo comparecer ao local
do estagio.

O Professor Coordenador de Estagio estabelecera junto com os alunos-estagiarios
um cronograma de atividades a ser cumprido, para observagdo, acompanhamento e
trabalho de conclusdo de curso, resultado dos estudos e das praticas efetuadas nas aulas
de estagio supervisionado, realizadas em classe e extraclasse. O estagio supervisionado s6
sera considerado cumprido apdés a apresentacdo e avaliagcdo do Relatério de Estagio,
entregue ao professor coordenador de estagio, digitado sem rasuras e encadernado em
espiral.

Ao professor orientador de estagio, cabe:

) Elaborar, junto com os alunos-estagiarios, o programa e cronograma de atividades a
serem desenvolvidas durante o periodo de Estagio Supervisionado;

° Participar da avaliagao final do Estagio Supervisionado, bem como avaliar o Relatério
de Estagio;

° Colaborar com o aluno-estagiario, facilitando-lhe o acesso aos dados, fontes e outras
informacdes pertinentes;
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) Acompanhar e auxiliar o aluno na execucg&o das atividades realizadas na empresa e
no processo de elabora¢do do Relatério de Estagio;

° Contactar com o supervisor do estagio na empresa, sempre que julgar necessario,
para a obtencao de informagdes complementares;

° Preencher relatérios, apresentando-os dentro dos prazos estipulados, a coordenacao
do curso, registrando a presenca do aluno na Ficha de Acompanhamento do Estagio
Supervisionado, comunicando ao aluno, as criticas, sugestoes e novas tarefas;

° Participar, quando solicitado, das reunides com a Coordenacao de Curso;

° Supervisionar e orientar o cumprimento das atividades realizadas pelo
aluno-estagiario e descritas no Plano de Estagio do aluno;

° Preencher adequadamente todos os formularios de acompanhamento do
aluno-estagiario;

° Informar ao Coordenador do Curso qualquer anormalidade ocorrida durante a
realizagdo do mesmo.
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